Zbierzcie sig w grupy i ptaccie mniej

POMYSE NA RABAT | Juz nie tylko fundusze i insfytucje kupujq deweloperskie mieszkania w pakiefach. Dzié fakze indywidualni klienci
zbierajq sie w grupy i wspolnie negociula ceny z firmami. Bywa, ze sa w stanie wyfargowac nawet kilkadziesiat procem znizki
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Razem do dewelopera

Tworcy portalu nie sa jednak
posrednikami miedzy poten-
cjalnymi nabywcami a dewelo-
perami. - Nie ingerujemy wire-
lacje igdzy stronami. Nie po-
bieramy tez prowizji - podkre-
$la Aleksander Mokrecki. Plat-

forma sluzy ;cdyme do
ulatwiania kontaktow.

Na jakie rabaty mo#na liczyé?

Zalezy to od wielkoéci grupy i
tego, ile pienigdzy na wklad
wilasny zgromadzili jej czionko-
wie. - Jesli uda si¢ zebraé grupe

mawia¢ zreszta nie tylko z de-
weloperem, ale tez ustala¢ wa-
runki kredytéw z bankami. Mi-
mo ze kazdy wniosek kredyto-
wy jest rozpatrywany oddziel-
nie, takie grupowe podejscie

Juz kupuja

Grupy konsumentow zaczy-
naja juz pukac do biur dewelo-
perow. Piotr Hirny, prezes spot-
ki Hirny BD, przyznaje, ze w je-
go firmie pojawito sie kilka ta-
kich grup - byli wéréd nich tak-
2e nabywcy z zagranicy. -
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cje. Kazda dotyczyla minimum
dziesieciu mieszkan. W ten spo-
sob sprzedawaliémy lokale w
naszej inwestycji Apartamenty

“KORZYSCI Z GRUPOWYCH |
NEGOCJACJI

» mozliwo$¢ wynegocjowania
duzych rabatéw

= wsparcie przy analizie
umow z deweioperem

= okazja do poznania
przysztych sgsiadow

= wymiana informacji
o ekipach wykoficzeniowych

= mozliwos¢ hurtowego
zakupu materlatéw
wykoficzeniowych

Karolewska w Lodzi, gdzie ceny
mieszkan zaczynaja si¢ od 4,1
tys. zl - podaje Piotr Hirny. - Ta-
ki sposéb sprzedazy z cala pew-
nodcia pozwala firmom zaosz-
czedzi¢ na reklamie, dlatego
grupowi kbend sqmile widziani
- nie

Takze spo{kn Ataljestotwarta
na hurtowa sprzedaz mieszkan
klientom indywidualnym, cho¢
na razie grupy konsumenckie
Jeszeze sig tunie pojawily. Firma
ma mieszkania m.in. w Katowi-
cach na osiedlu Ligota Park w
cenieofertowej ods,1 dos3 tys.
z} zamkw., na Nowym Polesiuw
Lodzi (cena wywolawcza 5,4 tys.
24 za mkw.) i na Bronowicach w
Krakowie (6,2 - 6,7 tys. zl za
mKkw.).

na osiedlu Ligota Park w Katowicach

h:pcmmmkarﬂaMogatobyc
zaréwno pojedynczy nal

jak i grupy klientow, nlezaleinle

odich wielkoci - zapewnia Ire-
na Kolondra, dyrektor dzialu
sprzedazy w tej firmie. - Osta-
teczne ceny zaleza od formy
platnodci. Im wigoej klient wpla-
ca jednorazowo, tym wigkszy

upust dosme -dodaje.
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czy rodzinne, wypracowujemy
dobre dla obu
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stron. O profitach dla takich na-
bywebw decyduje m.in. liczba
mieszkan, harmo-
wplatczy lokalizacja in-
westycji - wylicza Panabazys.
Michal Stupkowski, pelno-

V mocnik zarzadu w spolce Mul-
E ti-Hekk, przyznaje, ze jego fir-
= ma nie miala jeszcze do czynie-

nia z grupami konsumenckimi.
Wedlug niego ich tworzenie
jest dosy¢ trudne, bo zakup
mieszkaniajest natyle indywi-
dualnym wyborem, ze wigk-
5204¢ 0s6b warunki transakcji
woli jednak negocjowa¢ samo-
dzielnie.

- Kazdy nabywca szuka
przeciez nieco innego mieszka-
nia, w nieco innej cenie - thuma-
czy przedstawiciel Multi-Hekk.
- Aby inwestor powaznie po-
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Na grupy k kie nie
zamyka si¢ tez Dom Develop-
ment czy J.W. Construction. -
Zawsze jeste$my otwarcinane-
gocjacje dotyczace warunkow
sprzedazy - méwi Tomasz Pa-
nabazys, dyrektor zarzadzajacy
w J.W. Construction Holding. -
Nie mamy wprawdzie specjal-
nej oferty dla klienta grupowe-
go, ale kiedy przychodzi do nas
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transakcji w zblizonym czasie.
Czest 0s6b moze tez nie dostat w
zalozonym terminie kredytu.

pem

grupe
musi by¢ ona bardzo dobrze
przygotowana do rozmoéw. Po-
winna mie¢ swolegu Ilden. kto-

py ufaja udzielajac pelnomoc
nictwa do negocjacji. Grupa
musi mie¢ tez sprecyzowane
propozycje dotyczace ceny i
terminéw wplaty, powinna




